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ZAGATE SLOVENCEV PRI PLEMENITENJU DENARJA

Strategija »kar tako« ni dobra reSitev

Slovenci varcujemo, a pogosto ne
v produktih, ki bi najbolj ustrezali
nasim varcevalnim ciljem. Med
cilji bi sicer ve¢ pozornosti morali
nameniti vlaganju za starost,

bolj kot zdaj pa bi na varcevanje
morali misliti mladi.

banke obicajno predstavijo nove
varcevalne produkte in akcijske po-
nudbe. Financ¢ne strokovnjake smo
povprasali, kako dobro znamo var-
Cevati Slovenci in ali znamo ustre-
zno izbirati med vse ve¢jo ponudbo
tovrstnih produktov na trgu.

Pois¢imo zaupanja
vrednega svetovalca

Finan¢ni svetovalec Miha Urek
iz druzbe Individa meni, da smo
Slovenci finan¢no nepismen na-
rod, pri varCevanju in vlaganju
pa nam primanjkuje zavedanja,
znanja in izkuSenj. Pri vlagateljih
opaza ogromno neustreznih stra-
tegij varCevanja. NacCeloma sicer
Slovenci var¢ujemo dovolj, a ne na
ustrezen nacin, ki mora biti vedno
prilagojen vsakemu posamezniku.

Urek ugotavlja, da pomen var-
Cevanja najpogosteje podcenjujejo
posamezniki z manjSimi dohodki

in svobodomiselni posamezniki, ki
dvomijo v financni trg in svetovni
sistem. A sCasoma tudi ti ugotovi-
jo, da brez skrbnega nacrtovanja
osebnih financ ne bodo mogli do-
seCi zastavljenih ciljev. Najbolj pa
varcevanje zanemarjajo podjetniki,
ki ves svoj potencial in ¢as vlagajo
v izvedbo svojih poslovnih idej, po-
zabljajo pa na likvidnostno rezervo
in na dejstvo, da je za primer ne-
predvidljivih situacij del portfelja
priporodljivo usmeriti bolj konser-
vativno.

Odlocilna za uspesno varcevanje
je pravilna izbira finan¢nih pro-
duktov glede na naSe varcCevalne
cilje. Urek pravi, da nam s predsta-
vitvijo produktov lahko pomagajo
osebni finan¢ni svetovalci, a ti v
Zelji po lastnem zasluzku pogosto
ne svetujejo korektno. Zato je prvi
korak pred izbiro produkta ta, da
najdemo finanCnega svetovalca,
ki mu lahko zaupamo, obenem pa
je na tem podrocju dovolj usposo-
bljen. Produkti, ki jih posamezniki
izberejo, morajo biti prilagojeni
trenutnim razmeram na trgu. Po-
membno je, da nalozbeni del pro-
dukta aktivho spremljamo in po
potrebi spreminjamo.

Matjaz Stamulak, premoZenjski
svetovalec iz podjetja Cresus pra-
vi, da glede na statistike Slovenci

kljub pregovorni varc¢nosti za po-
membne zivljenjske cilje varcu-
jemo veliko premalo. Kot primer
navaja varCevanje za dodatno po-
kojnino, kjer veinoma namenja-
mo bistveno premalo sredstev, da
bi nam privarcevano po upokojitvi
zadoS$calo za ohranitev standarda.
Varcnosti pri Slovencih je po nje-
govem mnenju manj tudi zaradi
Sirjenja potro$niske logike in na-
kupov, ki jih omogoca zadolZeva-
nje. Zaradi odplacevanja dolgov
nam za varCevanje ne ostane veli-
ko sredstev. TakSne navade pa za
dolgorocno vzdrzen druzinski pro-
raCun niso primerne.

Najpogosteje pozabljajo
varcevati mladi

Pomen varcevanja po Stamula-
kovem mnenju najpogosteje zane-
marjajo mladi, kar je posledica po-
manjkljivega poucevanja o pomenu
osebnih financ v Solah. Meni, da je
varCevanje smiselno za vsakogar,
Se posebno pa za tiste, ki ustvarjajo
aktivni dohodek. S pravilnim var-
Cevanjem in dobro izbiro nalozb
lahko namrec¢ v aktivhem obdobju
Zivljenja privarCujemo toliko, da
lahko pozneje Zivimo od pasivnega
dohodka. To pa pomeni finan¢no
neodvisnost, ki si jo Zeli prakti¢no
vsak posameznik.

Stamulak opaza, da ve¢ina ljudi
Se vedno varcuje »kar tako«, vse
ve¢ pa jih vendarle prepoznava
specifi¢ne izzive v prihodnosti, za-
radi katerih je smiselno varcevati.
Vecina varcevalcev svoje Zelje in
cilje sicer pozna, a jih ne znajo fi-
nanc¢no ovrednotiti. Zato le stezka
izberejo pravi naloZbeni produkt.
Priporocljivo je, da skupaj z neodvi-
snim finan¢nim svetovalcem vsak
varcevalec opravi temeljito analizo
svojih trenutnih zmoZnosti, Zelja
in ciljev. Na podlagi pridobljenih
podatkov mu nato svetovalec pri-
pravi individualni finan¢ni nacrt s
predstavljenimi naloZbenemi mo-
Znostmi. Pri tem pa svetovalec ne
sme izpustiti razlage stroSkov in
tveganja posameznih nalozb. Po-
tem, ko svoje cilje finan¢no ovre-
dnotimo in spoznamo prednosti
in slabosti razli¢nih produktov, je
nasa odlocitev laZja.

Dolgoro¢no varCevanje na ban-
ki po Stamulakovem mnenju za
vecino vlagateljev ni priporoclji-
vo. Priporoca, naj se raje odloci-
jo za bolj dinamicno nalozbeno
strategijo, pri kateri sicer tvegajo
izgubo, a imajo moznost tudi kaj
pridobiti, medtem, ko pri konser-
vativnih nalozbenih strategijah,
kot je varCevanje na banki, dolgo-
ro¢no zagotovo izgubljajo kupno

moc. Zato moramo biti nekoliko
bolj pripravljeni tvegati, ne le za
doseganje visjih donosov, ampak
Ze za ohranitev premozZenja. Temu
v prid po njegovem mnenju govo-
rijo tudi trenutne trzne razmere,
kjer se lahko vprasamo, katere
nalozbe sploh lahko razglasimo za
varne.

V povprecju imamo raje
klasiko, mladi pa tveganje

Simon Hvalec iz Nove KBM
meni, da se Slovenci zavedamo po-
mena varnega varcevanja, sploh v
Casu nestabilnih finanénih razmer
naglobalnih financ¢nih trgih. Pravi,
da se najraje odlocamo za klasicne
oblike varcevanja na banki (kot so
npr. depoziti, namenska varceva-
nja, rentno varcevanje), manj pa za
nalozbe v vzajemne sklade ali vre-
dnostne papirje.

Banka pri mladih zaznava vla-
ganje v bolj tvegane nalozbe, pri
starejSih pa prevladujejo varnej-
Se oblike varCevanja. Hvalec tudi
meni, da je varCevanje na banki
bolj varno od vlaganja v vzajemne
sklade, ker so donosi v bankah za-
gotovljeni za celotno obdobje ve-
zave oziroma varCevanja, medtem
ko pri vzajemnih skladih garancije
donosa ni.

ANDRE] MOTL

KAKO SE PRIPRAVIMO NA VARéEVANjE?

Odlocitev naj bo trdna, cilj pa realen

Pri u¢inkovitem varcevanju so
osrednjega pomena natanc¢na
doloditev ciljev, pregled
trenutnega stanja osebnih financ,
vzpostavitev ve¢jega nadzora nad
prihodki in odhodki in priprava
ustreznega varcevalnega oziroma
nalozbenega nacrta.

nancni svetovalec iz Finan¢nega
centra pravi, da je prvi korak k
ucinkovitemu varcevanju trdna od-
locitev, da si to Zelimo in da bomo
vztrajali celotno predvideno obdo-
bje varCevanja. Nato preverimo svoj
mesecni proracun in ugotovimo,
koliko in ali bomo sploh lahko var-
Cevali. V naslednjem koraku opre-
delimo cilj varCevanja, torej ugo-
tovimo, za kaj tofno varCujemo in
koliko nas bo to stalo. Sele nato iz-
racunamo, koliko ¢asa bomo mora-
li za izbrani nalozbeni cilj varcevati.
Varcevanje lahko traja nekaj mese-
cev, let ali celo desetletij. Temu pri-
merno moramo izbrati tudi obliko
varCevanja, oziroma kombinacijo
varCevanj. Na nasi varcevalni poti
do cilja, si postavimo tudi nekaj
vmesnih ciljev - toCk, kjer prever-
jamo ali ¢asovno in po privarceva-
nem znesku napredujemo tako, kot
smo nacrtovali.

Ostanki ne smejo
biti nase varcevanje

Lubej pravi, da so pri postopnem
in dolgorocem varcevanju pravilo-
ma dobra izbira produkti, kjer se na
mese¢ni ravni zavezemo za vplace-
vanje fiksnih zneskov. Ponudniki
tak$nih produktov nam namre¢ po-
gosto omogocijo ugodnejse pogoje,
na primer popuste pri vstopnih
provizijah ali viSje obrestne mere,
hkrati pa se s tem zaveZemo, da
bomo varcevanje resnicno izvajali.
Ce zaradi nepredvidljivih stroskov
meseCnega nakazila ne moremo
nakazati, veCina ponudnikov tole-
rira zamik placil za obdobje Sestih
mesecev do enega leta, kadar varce-
valec Zeli Se dalj$i odlog, pa pogod-
ba praviloma propade in nimamo
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IZTISNIMO NAJVEC, KOLIKOR GRE — U¢inkovito var¢evanje se za¢ne pri optimalni porabi zasluzenega denarja.
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ve¢ moznosti za varCevanje pod
ugodnejSimi pogoji.

Zelo pogosta napaka pri varce-
vanju je, da zanj namenimo tisti
znesek, ki nam ostane po placilu
mesecnih stroskov. Kdor ne vodi
natanéno mesecnega proracuna,
se mu lahko zgodi, da od tega zne-
ska ostane zelo malo ali nic. Zato je
bolje, da sredstva, ki jih vsak me-
sec zasluzimo, najprej namenimo
za pomembne, dolgorocne cilje,
torej za varCevanje. Kar ostane, pa
nam mora zadostovati, da prezivi-
mo mesec.

Financ¢ni svetovalec v druzbi
i-svetovanje Igor Mujdrica opozar-
ja, da je varCevanje lahko povsem

preprosto in sistemati¢no, zavedati
pa se moramo, da je obenem nujni
korak na poti do financ¢nega uspe-
ha. Pravi, da poleg varcevanja ni
drugega nacina, ki bi lahko veliko
ljudi — ne glede na to, kako velike
dohodke imajo — pripeljal do fi-
nanc¢nih ciljev.

Kot prvi korak pri pripravi na-
loZbenega nacrta Mujdrica poudar-
ja natan¢no oceno prihodkov in
odhodkov. Obi¢ajno imamo vedji
nadzor nad odhodki, Se posebno
kratkoroCnimi. Pozorni moramo
biti tudi na ¢asovni vidik denarnih
tokov. Med prilivi in odlivi na oseb-
ni bancni ra¢un so namrec obicajno
vecje ali manjSe Casovne razlike.

Mujdrica poudarja, da moramo
pri pripravi finan¢nega nacrta upo-
Stevati vse morebitne priloznosti
in tveganja, smiselna je tudi pri-
prava rezervnega nacrta. Financ-
nega nacrta ne smemo razumeti
kot enkratni vloZek Casa, ampak
kot nenehen proces. Spremljanje
dejanskih prihodkov in odhodkov
nam pomaga zaznavati odmike
od nacrtovanih denarnih tokov,
tako, da lahko Se pravi cas ukre-
pamo. Analiziranje podrobnosti
finan¢nega nacrta nam pomaga pri
spremembah in prilagajanjih, ki so
nujno potrebne za uspesnost na
varCevalnih poteh.

Zaceti ¢im prej

Na Abanki poudarjajo pomen
zgodnjega ucenja varCevanja, ki
vodi v finan¢no varnost odraslega
Cloveka. Pravijo, da mora biti odlo-
Citev o nacinu varcevanja odvisna
od posameznikove finan¢ne zmo-
Znosti, njegovega nacina Zivljenja
ter Zivljenjskih okoliSc¢in.

Andrej Ban iz Banke Koper pra-
vi, da je pred pristopom k izdelavi
varCevalnega nacrta treba preve-
riti celotno financ¢no stanje posa-
meznika, njegove potrebe, zahte-
ve, priCakovanja in sprejemanje
tveganja, saj lahko le na podlagi
teh meril ugotovimo, kaj v resnici
potrebuje oziroma kakSne nacrte
ima za prihodnost. Pri tem je Se
posebej pomembno skrbno bele-
Zenje odhodkov posameznika, saj
se v mnogih primerih izkaZe, da se
precej sredstev porabi za stvari, ki
so vse prej kot nujne in bi jih lahko
namenili za varCevanje. Vsak posa-
meznik naj najprej zagotovi sred-
stva za t. i. likvidnostno rezervo,
torej sredstva, ki bi jih lahko hitro
vnov¢il, ¢e bi denar nepric¢akova-
no potreboval.

Cilj ovrednotimo z zneskom

Tudi na UniCredit Banki sve-
tujejo, da naj pred zaCetkom var-
Cevanja posameznik natan¢no in
realno doloci varcevalni cilj. Ce je
nas$ srednjerocni cilj nakup avto-
mobila, smo ga dolocili slabo, saj
ne vemo, koliko moramo privar-
Cevati. Boljsi cilj je npr. nakup av-
tomobila srednjega cenovnega ra-
zreda, med 15.000 in 20.000 evri.
Cilj brez vrednosti lahko namrec
negativno vpliva na uspeSnost
varCevanja. V drugem koraku oce-
nimo, kaksen je na$ financni po-
tencial. Iz tega lahko ugotovimo,
katere so naSe dejanske potrebe,
Zelje ter kateri cilji so nam dose-
gljivi. Ko opredelimo nasSe potrebe
in prihodnje finan¢ne zmogljivo-
sti, temu primerno razporedimo
porabo sredstev. Ucinkovito var-
Cevanje pa se zacne pri optimalni
porabi zasluZzenega denarja.
ANDRE] MOTL
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PRIHRANKI IN POSOJILA

Slovenci smo Se vedno

varcen narod — po podatkih
Eurostata smo v letu 2009 za to
namenili priblizno 15 odstotkov
razpoloZljivih sredstev, vec le v
Spaniji, Belgiji, Avstriji in Franciji
— stopnja banc¢nih vlog pa raste
pocasneje od bancnih posojil.
Povecuje se delez depozitov z
ro¢nostjo za vec kot leto dni.

gami, ki jih imajo gospodinjstva v
bankah, se je lani povecalo na 64,5
odstotka. To razmerje se Cedalje
bolj povecuje, vendar ne na racun
povecevanja hranilnih vlog, ki jih
imajo gospodinjstva v bankah, tem-
ve¢ zaradi obCutnega prirastka po-
sojil, zlasti stanovanjskih.

Banke gospodinjstvom oziroma
drzavljanom bolj zaupajo kot pod-
jetjem, kar povecuje zadolzenost
prebivalstva. Samo v letu 2010 so
banke gospodinjstvom odobrile 40
odstotkov ve¢ novih posojil kot leto
prej. To pa je povecalo odplacilne
obveznosti gospodinjstev na blizu
osem odstotkov razpoloZzljivega do-
hodka.

Nekaj vec kot 36 odstotkov svojih
sredstev imajo gospodinjstva v obli-
ki hranilnih vlog v bankah. Toda ta
delez se zmanjSuje zaradi povece-
vanja Zivljenjskih in pokojninskih
zavarovanj. Zato v bankah ne pri-
Cakujejo, da se bodo hranilne vloge
prebivalstva pri njih povecevale,
tudi e bi to varCevanje spodbujale
z vi$jimi obrestnimi merami.

Tretjino sredstev
imamo v bankah

Kljub temu je bila stopnja varceva-
nja gospodinjstev v letu 2010 nekoli-
ko vecja kot leto prej in tudi visja od
trenutno objavljenega povprecja za
Evropsko unijo in za evrsko obmo-
¢je. PovecCuje pa se tudi delez hranil-
nih vlog, ki jih drzavljani v bankah
vezejo za vec kot leto dni. Med vse-
mi hranilnimi vlogami drzavljanov
oziroma gospodinjstev v bankah je
taksnih kar 30 odstotkov.

Razpolozljividohodek slovenskih
gospodinjstev dosega 77 odstotkov
povpredja evrskega obmocja. Slo-
venska gospodinjstva so sicer manj
zadolZena od evropskih, toda imajo
manj drugega finan¢nega premo-
Zenja. Financ¢ne obveznosti gospo-
dinjstev so se lani povecale za Sest
odstotkov in dosegle 12,5 milijarde
evrov. Kar §tiri petine te vsote so
posojila bank.

Medtem ko je prebivalstvo v pre-
teklih letih veliko vlagalo v vzaje-
mne sklade in so imeli znatne do-
nose, so se s krizo tokovi obrnili.
Vzajemni skladi, ki so v lasti bank,
Ze zadnjih devet mesecev neto iz-
placujejo sredstva. Po podatkih
Banke Slovenije so na primer julija
neto izplacali skoraj Stiri milijone
evrov. Enak trend je Ze nekaj mese-
cev tudi pri neban¢nih vzajemnih
skladih, ki so julija neto izplacCala
Sest milijonov evrov, Se veC neto
izpladil pa je bilo junija. Vlagatelji v
meSane in delniSke vzajemne skla-
de so v juniju in juliju neto izplacali
sedem oziroma osem milijonov
evrov. PoveCevala pa so vplacila v
obveznisSke vzajemne sklade.
VESNA BERTONCEL) POPIT
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opravi¢ujemo. UREDNISTVO

V Delovi prilogi Posel in denar 26. septembra 2011 smo v ¢lanku z naslovom
Izberimo vec razli¢nih ro¢nosti objavili tabelo z informativnimi izracuni za
vezane vloge pri ve¢ bankah v Sloveniji. V tabeli nismo navedli, da je po-
nudba KD banke za depozite nad pet let in z moznostjo odpoklica po do-
locenem Stevilu let akcijska in velja do 30. septembra letos. Za napako se

KOLIKO ODSTEJEMO DRZAVI?

Za varCevanje obdavceni od nic¢ in do

Vlagatelji, ki pri nalozbah
ustvarijo dobicek, so razlicno
obdavceni. Medtem ko zasluzek
od prodaje nalozbenega zlata v
celoti pripada varcevalcu, bo za
vecino preostalih nalozb moral
drzavi placati 20 odstotkov
davka. Dav¢na stopnja je

lahko odvisna tudi od obdobja
varcevanja v produktu, zasluzki
od oddajanja nepremicnine

V najem pa so v najslabsem
primeru obdavceni kar
41-odstotno.

velja razmiSljati tudi o obveznostih,
ki jih je treba v povezavi s tem pri-
spevati v drzavno blagajno. Sloven-
sko davcno zakonodajo sestavlja
vec razli¢nih zakonov in predpisov,
ki posegajo na razlicna podrocja
odnosov. Poleg zakona o dohodni-
ni in zakona o davku na dodano
vrednost so to Se zakon o davku od
dohodkov pravnih oseb, pa zakoni
o davku na dedis¢ine in darila, o
davku na promet nepremicnin in o
davcnem postopku. Omeniti je tre-
ba $e konvencije, denimo o izogiba-
nju dvojnemu obdavcéevanju, med
razlicnimi drzavami, pa evropske

direktive in pojasnila ministrstva
za finance in davcne uprave.

Dohodninske kombinacije

Davek, ki doleti vsakogar, je do-
hodnina, torej davek od dohodkov
fizicnih oseb. Z njo se obdavcujejo
dohodki iz zaposlitve, iz raznih de-
javnosti, iz oddajanja premoZenja v
najem in iz prenosa premozZenjske
pravice pa tudi dohodki iz kapitala,
torej iz raznih finan¢nih poslov, pri
katerih ustvarjamo dobicek. Doho-
dnino placujemo najprej kot akon-
tacijo — ob izplacilu posameznega
dohodka najpogosteje to opravi
izplaCevalec dohodka, nato se na
letni ravni opravi pora¢un. Druga-
Ce pa je ponavadi pri dohodkih, ki
jih ustvarimo s kapitalom; doho-
dnino v tem primeru placamo kot
dokonc¢ni davek, dohodki pa se ne
vstevajo v letno osnovo za odmero
dohodnine. Za razliko od drugih
dobickov od kapitala se prihodki
od oddajanja nepremicnine v na-
jem vStevajo letno osnovo.

Lestvica za odmero dohodnine je
razdeljena na tri stopnje: ¢e znasa (v
davénem letu 2011) neto letna davc-
na osnova manj kot 7634,40 evra,
dohodnina znasa 16 odstotkov tega

zneska. Drugi razred zajema neto
dohodke med 7634,40 in 15.268,77
evra; stopnja obdavcitve je tu 27-od-
stotna. Znesek, ki presega 15.268,77
evra, pa je obdavcen po 41-odstotni
stopnji. Zmotno je prepricanje, da
se z vstopom v visji dohodninski ra-
zred po visji stopnji obdavcuje ves
dohodek in da je zato bolje ostati v
niZjem razredu. A po visji stopnji se
obdav¢i le znesek, ki presega mej-
no vrednost. Ce denimo neto letna
davéna osnova zna$a 12.000 evrov,
se od tega 7634,40 evrov obdavci
po 16-odstotni stopnji (kar znaSa
1221,50 evra), preostalih 4365,60
evrov pa po 27-odstotni. Podobno je
pri dohodkih v najviSjem razredu,
kjer se dohodki do 15.268,77 evra
obdavcijo s 3282,78 evri (kombina-
cija 16- in 27-odstotne obdavcitve),
41 odstotkov pa se za dohodnino
placa od preostanka.

Obresti in dividende

Med dohodke iz kapitala se Steje-
jo obresti, dividende in dobicek iz
kapitala. Ti dohodki se obdavcujejo
lo€eno in se ne vkljucujejo v letno
dohodninsko osnovo. Med kapital
spadajo nepremicnine in financ¢ni
kapital (vrednostni papirji in deleZi

v gospodarskih druzbah ter investi-
cijski kuponi nalozbenih skladov).

Vse obresti na depozite, dose-
Zene pri bankah in hranilnicah v
koledarskem letu, so obdavcene po
20-odstotni stopnji. Velja pa olajSa-
va 1000 evrov za obresti, ki so dose-
Zene v Sloveniji ali v drugih Clani-
cah EU. Ce v letu dni ne preseZejo
tega zneska, jih ni treba napove-
dovati davénemu uradu. V vsakem
primeru morajo banke var¢evalcem
do konca januarja posredovati po-
datke o viSini doseZenih obresti v
preteklem letu. Ce skupna vrednost
preseZe 1000 evrov, je do konca fe-
bruarja treba oddati dav¢ni upravi
napoved za odmero dohodnine od
obresti. Pri veCletnih denarnih de-
pozitih se je z banko smotrno dogo-
voriti, da obresti obracunava letno;
in to tudi, Ce jih izplaca pozneje, ob
koncu varcevanja.

Ce obresti dosezemo zunaj evrop-
skega gospodarskega prostora, mo-
ramo dohodke napovedati do 15.
dne v mesecu za preteklo trimese-
¢je, davek pa placati na podlagi od-
merne odlocbe. Pri teh obrestih ne
velja olajSava 1000 evrov, vCasih pa
se lahko uveljavlja davek, ki je bil Ze
placan v tujini.

Podobno je z dividendami, ki jih
dobimo od lastniskih delezev. Ce
je podjetje, ki izplaCuje dividende,
plac¢nik davka v Sloveniji, to ob
izplacilu Ze obraCuna 20-odstotni
davek, zato teh prejemkov ni treba
napovedati. Pri izplacilih iz tujine
pajih je treba napovedati do 15. dne
v mesecu za preteklo trimesecje.

Prodaja vrednostnih papirjev

Pri lastniSkih vrednostnih papir-
jih (delnice in investicijski kuponi)
davek placamo, Ce papir prodamo po
visji ceni, kot smo ga kupili. A viSina
davka je odvisna tudi od trajanja ime-
tni$tva. Ce smo denimo imeli delnice
v lasti manj Kot pet let, se obracuna
davek od dobicka v viSini 20 odstot-
kov davCne osnove, nato pa stopnja
obdav¢itve vsakih pet let pade za pet
odstotnih tock. Pravila so podobna
pri izvedenih finan¢nih instrumen-
tih, s tem da davek znasa 40 odstot-
kov, e instrument z dobi¢kom pro-
damo prej kot v letu dni od nakupa.
Prodaja obveznic ni obdavcena.

Napoved za odmero davka od do-
bickov pri trgovanju z vrednostni-
mi papirji je treba vsako leto oddati
do 28. februarja, v njej pa je treba
prijaviti vse transakcije, ne glede na

41 odstotkov

morebitno izgubo ali dobicek ter Ce
gre za domace ali tuje vrednostne
papirje. Ne nazadnje lahko ustvar-
jena izguba zmanjsa dav¢éno osnovo
pri »pozitivnih« delnicah, a to velja
le za istovrstne dohodke: dobicki in
izgube se lahko denimo usklajujejo
pri vrednostnih papirjih, ne morejo
pa izgube pri vrednostnih papirjih
zmanjSevati davéne osnove pri pro-
daji nepremicnine.

Zivljenjska zavarovanja

Zivljenjska zavarovanja so oOb-
dav¢ena na dva nacina. Davek od
prometa zavarovalnih poslov se
placa - v primeru, da se ni obracu-
naval med trajanjem zavarovanja —,
Ce se odlo¢imo za pred¢asen odkup,
Ce je od zacetka zavarovanja minilo
manj kot deset let. V tem primeru
placamo davek v viSini 6,5 odstot-
ka odkupne vrednosti zavarovanja.
Daljsa zavarovalna razmerja so pla-
Cila tega davka oproS¢ena. Drugo pa
je obdavcitev posameznika (skleni-
telja) z dohodnino, saj se morebitna
razlika med vpladanimi premijami
in prejetim izplaCilom Steje med
dohodke iz kapitala in je obdavce-
na po 20-odstotni stopnji. To velja
za police, sklenjene za obdobje,

krajSe od deset let in tudi za daljSa
obdobija, Ce sta zavarovalec in upra-
viCenec razli¢ni osebi; davek pa ne
velja v primeru smrti.

Med zavarovanji je treba omeni-
ti Se prostovoljno dodatno pokoj-
ninsko zavarovanje. Tega lahko za
nas placuje delodajalec, kar se ne
v§teva v davéno osnovo dohodka
iz delovnega razmerja. Tudi Ce ga
placujemo sami, je oprosceno dav-
ka, ¢e vpladila ne presegajo 2390
evrov na leto. Se pa dohodnina
placa ob izplacilu tega zavarova-
nja. Ce se odlo¢imo za enkratno
izplacilo, je akontacija dohodnine
25-odstotna, pri izplacilu v obliki
dosmrtne rente pa se 50 odstotkov
vrednosti izplacil Steje v letno do-
hodninsko osnovo.

Plemenite kovine

Placila davscin je povsem opro-
$€eno nalozbeno zlato. Pri trgova-
nju z drugimi plemenitimi Kkovi-
nami (srebro, paladij, platina ...) in
tudi pri nakupu nakita in drugih iz-
delkov iz zlata se placa 20-odstotni
davek na dodano vrednost. Davka
na kapitalski dobicek pa so opro-
SCene vse plemenite kovine.
ANZE VOJE



